
Wir SuchenAufsteigen Beim MARKTFÜHRER

Die Besten!

Mit rund 560 Mitarbeitern ist die Hans Hundegger AG führend bei Maschinen für den Holzbau, mit einem Marktanteil 
von mehr als 90 Prozent bei CNC-gesteuerten Abbundmaschinen. Hohe Innovationskraft durch hochmotivierte 
Mitarbeiter und der Einsatz modernster Technologien sind der Schlüssel unseres Erfolgs. 

WIR WACHSEN WEITER DYNAMISCH UND SUCHEN:WIR WACHSEN WEITER DYNAMISCH UND SUCHEN:

Teamleiter Auftragsabwicklung (m/w/d) 

Unser Angebot: 
•	Eigenverantwortliches Arbeiten in einem vielseitigen, anspruchsvollen 

Tätigkeitsfeld
•	Eine langfristige Perspektive in einem sehr erfolgreichen, mittelständischen 

Familienunternehmen
•	 Individueller Gestaltungsspielraum, kurze Entscheidungswege und  

Du-Kultur 
•	Beteiligung am Unternehmenserfolg mit Sonderzahlungen, Urlaubs-  

und Weihnachtsgeld

Ihre aussagekräftige Bewerbung mit 
frühestmöglichem Eintrittstermin sowie 
Ihrer Gehaltsvorstellung richten Sie 
bitte vorzugsweise per E-Mail an: 

Hans Hundegger AG
Kemptener Str. 1
87749 Hawangen
   +49 (0) 8332 9233 1300 
hr.de@hundegger.com

www.hundegger.com

Nutzen Sie Ihre Chance und kommen Nutzen Sie Ihre Chance und kommen 
Sie jetzt zum weltweiten Marktführer Sie jetzt zum weltweiten Marktführer 
mit innovativer Technologie und  mit innovativer Technologie und  
höchstem Serviceanspruch.höchstem Serviceanspruch.

Ihre Aufgaben:
•	Fachliche und disziplinarische Leitung des Teams Auftragsabwicklung
•	Steuerung des gesamten Prozesses von der Angebotserstellung bis  

zur Auslieferung  - inkl. Abwicklung im ERP-System
•	Prüfung und Bearbeitung von Avalen und Akkreditiven
•	Vertragsprüfung und  -verhandlung im nationalen und internationalen 

Kontext
•	Technische Auftragsprüfung, Freigabe und Preiskalkulation von  

kundenspezifischen Lösungen
•	Kapazitäts- und Lieferterminplanung über alle Produktbereiche hinweg
•	Koordination der Schnittstellen zu Vertrieb, Konstruktion, Projektierung, 

Arbeitsvorbereitung, Produktion, Logistik und Service
•	Entwicklung und Auswertung relevanter KPI sowie Erstellung von  

Vertriebsberichten
•	Erstellung von Provisionsabrechnungen und Begleitung von Hersteller- 

finanzierungen

Ihr Profil:
•	Abgeschlossenes Studium im Bereich Wirtschaftsingenieurwesen,  

Betriebswirtschaftslehre oder vergleichbar
•	Mehrjährige Erfahrung in der Auftragsabwicklung oder im Vertriebs- 

innendienst im Maschinenbau, idealerweise mit Führungserfahrung
•	Sehr gutes technisches Verständnis und fundierte Kenntnisse im  

Vertragsrecht
•	Strukturierte, lösungsorientierte Arbeitsweise mit hoher Umsetzungs- 

stärke
•	Fließende Deutsch- und Englischkenntnisse, weitere Fremdsprachen  

wie Französisch oder Italienisch von Vorteil
•	Sicherer Umgang mit SAP S/4HANA und CPQ-Software Kenntnisse  

von Vorteil


